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FINANCIAMIENTO DE CADENAS DE
VALOR AGRICOLAS EN HONDURAS
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Nace 05 Marzo del 1997

Entidad Privada sin fines de lucro con patrimonio propio. Funder

Apolitica, sin discriminacion por motivos de raza, sexo o
religion.

Vision:
Familias produciendo de
manera ambientalmente sostenible
para el mercado, con empleo rural
agricolay no agricola, con ingresos
por arriba de la linea de pobreza.

o Principios:
%Funder o o
Ipsande o Poguet Ayrialire 1. Competitividad
” 2. Equidad

\0 Genero/Jovenes/Relevo Generacional/Psico Social

3. Sostenibilidad

Medio ambiente, Seguridad




Modelo de la Pequeia Agricultura Empresarial

Cajas Rurales y Agronegocios y S . Fi )
Microempresa Cadenas de Valor | OO
()
©: * -
690 cajas rurales 97 Agronegocios en 14 cadenas L.83.9 millones en financiamiento
28,109 familias participando : 10,664 familias con 28,305 Mz. : 7,100 prestamos
L.295 millones de capital : L. 1,951 millones en ventas : Productores financieros adaptados a cada
: : Modelo empresarial
Negocios Forestales y 10 Alianzas pl'Jb“CO privadaS o/o

Energia Renovable ICF y SERNA impulsan Modelos Empresariales
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En Cifras

Funder 2017

Beneflc:larlos
Familias = 38,773
Personas =193, 865 -

— N - Volumen de negocios:
Generacmn de empleo rural 28,669 Lps. 2,246 millones

p | - O 7 A g Ry .
m— - NNCEE R tilidades Netas Globales:
Sistemas agricolas: = |

Area de cultivo: 28,305 Mzs -
Rubros: 71

Cadenas productivas: 14

Lps 390 millones

= / TYRREEZL
Inversion en el campo y
' Lps. 311 millones

Financiamiento rural:
) Lps. 308.6 millones

//

valor agregado:

Cobertura territorio nacional:

Comunidades 803
Municipios 141 =
Departamentos 14

*
\
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BARRERAS QUE ENFRENTAN LOS PEQUENOS
PRODUCTORES

Flujo de caja limitado

Carecen de garantias reales

Sin historial crediticio

No cuentan con estados financieros, ni planes de negocio
Dispersion geografica

Altos costos /

e Sistemas productivos tradicionales, bajos en productividad y calidad.
S elenee | ® Se caracterizan por su dispersion, dificultando su conexion y acciones concretas para su crecimiento.
e Cambio climatico afecta y pone en riesgo cada vez mas a los pequefios productores

Financiamiento

* A merced de los intermediarios, desconectados del mercado

e Bajo poder de negociacion para la fijacion de precio

Mercado e No cuentan con informacion de mercado para sus productos y proveedores de maquinaria, insumos
etc.
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Sin Servicios de apoyo

Sistema de Produccion de Pequeios Productores Rurales

( Supermercados de \

Bajo Poder de negociacion — Consumo

Pequefios Productores Fijacion de Precio

Rurales 2 Segmento Medio -

Alto
Asistencia técnica O (_\ / \ / j

productiva =

S % |
.~~~ Menores precios Mercados
Necesitan Insumos, Q ~ ’\_) I pr tradicionales de
herramientas/bajo ~ ilermealarios Abasto
un plan de inversigg ﬁ )
@ S oo
Servicios ‘*M “
financieros 2 N )-\
Segmento Medio -

Adecuados

4 A Bajo
Necesidades de Q S 2
Proteccion O 2 3
. . > O
Contingencias O O 09_ g Hoteleriay

*Pequefios volumenes Restaurantes

*Baja calidad

*Sin estandares

*Débil poder de negociacion
-Oferta variada Alto
*Vulnerables a cambios de precios
*Eventos naturales

Segmento Medio -
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FINANCIAMIENTO DE CADENA DE VALOR AGRICOLA

Un instrumento para promover el desarrollo rural y la inclusion financiera

Fomento de la organizacion de las familias rurales y de la importancia de interconectarse o asociarse para mejorar su
posicion de negociacién y gestion.
N

Basado en la reduccion de la desigualdades del sistema, facilitando el acceso a inversion, financiamiento,
\capital, incentivos bajo una vision empresarial y de cadena de valor.

Orientado a Modernizar la Pequefia Agricultura Empresarial (Tecnologias, Innovacion, Construccion en la
practica, Alianzas Publico Privadas, etc.).
—

: : | : e
Punto de partida basado en las oportunidades de mercado (redes de compradores, plataformas comerciales, =+
coinversiones, etc.). i

Contempla el desarrollo de mecanismos para el relevo generacional, inclusién de las mujeres, los jovenes y el
enfoque Psicosocial.

Cadena de Valor Agricola: se asocia al conjunto de actores involucrados en el flujo de

productos agricolas desde el campo hasta el consumidor final. Los actores de la cadena
necesitan financiamiento para el desarrollo de sus actividades.
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Productores

Insumos
Herramientas y
equipo

Sistema Riego

N

Exportadores
productos

NECESIDADES DE LOS ACTORES DE LA CADENA DE VALOR

Mayorista
Internacional

AN AN

Minorista \ Consumidor
Internacional / Internacional

O

Acopio
Procesamiento
Empaquey
Transporte

Servicios

Y

Servicios

Servicios




ESQUEMA TRADICIONAL PARA EL FINANCIAMIENTO DE CADENAS DE VALOR

FONDO DE RESPALDO > BANCO O FINANCIERA

Comision Financiamiento Acopio

Centro de

\ 4

PROVEEDOR DE
SERVICIOS

A

Producto

Financiamiento y
Servicios

)

EMPRESA } Producto

Financiamiento \
" \ e,

-

PRODUCTORES




CADENAS PRODUCTIVAS EN
HONDURAS
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Fideicomiso “HONDURAS RECURSOS PARA MI TIERRA”

Paga el producto
recibido al

o o fideicomiso.

« Aportan al

Fideicomiso
los recursos [ .a_ — _F IEEI_CQM_IS(_) — o — — -y
necesarios «  Administra los fondos aportados

*  Administra y desembolsa prestamos de los
productores
» Cancela los financiamientos otorgados

[ |
L}
e Aprueba los créditos.
| . Autoriza otros pagos relacionados con la finalidad del
contrato

o Desembolsa al
Productor

|
h——————— - O . O . -

El Fiduciario entrega excedentes
al productor

e FUNDER brinda asistencia Técnico a los Productores.

Productor vende producto a Supermercados La Colonia 1 Fu nd er




La Golonia

Paga menos Vive mejor

-
?Ficohsa




Financiamiento Cadena de CACAO

. PROCACAHO

roduccion

Primaria o

ASISTENCIA
TECNICA

Acopio, beneficiado,
transporte

Exportadora Proceso final

&HOCOLATS HALBA } MERCADO SUIZO

&
CHOCOLATS H
HALBA

PRODUCTORES
ACUERDO DE

ODUCCION

ACUERDO DE
COMERClALlZAClON where p[easure geyins

PRESTAMO o
ANCIE

INSTITUCIONES
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PROCACAHO

CONDICIONES DE CREDITO

DOCUMENTOS PREVIOS ENTIDAD FINANCIERA
| —

Precalificacion Financiera = Solicitud de Crédito .
Dictdmen Técnico — = Apertura de cuenta (Finca

Contrato Compra — Venta Cooperativa Ceibefa, | =
Constancia Asociatividad ﬂlﬂ)//—

Fotocopia Identidad

/" DESTINO: )/ PLAZOS: N N —\

= Produccion = Establecimiento =5 anos GARANTIAS:

. 2 - 1 AR TASAS: = Fiduciarias
= Transformacion = Mantenimiento=1 ano
e ez . . . 12 Y 14 % = Contratos

= Comercializacion = Transformacion, Servicios y ) idad

» Servicios Comercializacidon= Variable segun activida Se Compra -
\ / k / \ / \ enta /




Financiamiento Cadena de Café

Mercado
Internacional

) Py Comercializacién del
Q ,52 —t Producto ‘

< A F FE ORGANICO

: M ARCALA Contrato de
5 ansollda Comercializacion
solicitud de o
financiamiento
Crédito

Organizacion de
Productores

administrado por FUNDER
Se formaliza

el Crédito

Demandas
de Crédito

~&
-

Asistencia Técnica

FUNDER-COMSA-

TECNOSERVE | e ﬁ.l-‘under



Modelos exitosos de financiamiento de cadenas de valor agricola ayudan
a cerrar las brechas geograficas y de informacion entre los productores y
las instituciones financieras; al crear mecanismos que permiten compartir
el riesgo de los préstamos entre dos o mas actores en la cadena de valor.

Es importante que las entidades financieras profundicen en el
conocimiento de las cadenas de valor y su entorno, para disefiar
productos financieros adecuados, que respondan a las realidades que

afectan a los actores que participan.

El enfoque de cadenas es crucial para el financiamiento del sector rural ya —

gue se construyen relaciones de largo plazo, de mutuo interés, (ganar-
ganar).

El financiamiento de cadenas de valor agricola, facilita el punto de
entrada para que pequefios productores accedan a financiamiento ’;5.\&
adicional de mas largo plazo.
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Impulsandb (a Pegueria Agricullura
Lmpresarial Rural

MUCHAS
GRACIAS
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